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CERTIFICADO DE BROKER AUTORIZADO

Acuerdo de Intermediacion Inmobiliaria — Destino Cap Cana

POR MEDIO DEL PRESENTE DOCUMENTO SE HACE CONSTAR QUE

ACHO, E.I.LR.L. (RNC 130-31728-3), sociedad titular de la marca comercial GreenHaus / GreenHausDR, representada por el sefior
Eduardo Ignacio Fernandez Whipple, ha suscrito un Acuerdo de Intermediacion con GOLD POINT INVESTMENTS, S.R.L.
(RNC 131-29387-5), entidad que opera comercialmente el Destino Cap Cana bajo la marca «Cap Cana Real Estate», representada por

su Directora, Noribel Medina de Hache.

En virtud de dicho Acuerdo, ACHO, E.I.R.L. queda acreditada como Broker Autorizado del Destino Turistico, Hotelero y Residencial
Cap Cana, con derecho de acceso al inventario y al Multiple Listing Service (MLS) del destino, y facultada para intermediar en la venta

y reventa de productos inmobiliarios dentro de Cap Cana, canalizadas a través de Cap Cana Real Estate conforme a los términos del

referido Acuerdo.
AGENTE INTERMEDIARIO / BROKER AGENCIA OFICIAL DE CORRETAJE
ACHO, E.I.LR.L. — GreenHaus RD - RNC 130-31728-3 Gold Point Investments, S.R.L. — Cap Cana Real Estate - RNC
131-29387-5
NATURALEZA DEL ACUERDO ALCANCE
Broker autorizado del Destino Cap Cana Venta y reventa de inventario Cap Cana - Acceso a MLS
FECHA DE SUSCRIPCION VIGENCIA
2 de febrero de 2026 - Cap Cana, La Altagracia, R.D. Doce (12) meses - renovable por periodos iguales

El documento que se adjunta a continuacién constituye copia del Acuerdo de Intermediacion descrito en la presente certificacion, suscrito entre

las partes indicadas y publicado por GreenHaus RD como constancia de su acreditacién como broker autorizado del Destino Cap Cana.

( \ |
— &
- / nva
\\—__‘___‘1 Lo, €34 O
P Y
GREENHAUS RD

\ BROKER

AUTORIZADO

CAP CANA - R.D.

Eduardo Ignacio Fernandez Whipple
Broker - ACHO, E.I.R.L. — GreenHaus RD

REF. GH-CC-2026-001 GREENHAUSDR.COM SECCION DE CUMPLIMIENTO




ACUERDO DE INTERMEDIACION

GOLD POINT INVESTMENTS, S.R.L., sociedad organizada y existente de conformidad con las leyes de
la Republica Dominicana, con Registro Nacional de Contribuyentes (RNC) No. 131-29387-5, con domicilio
social y asiento principal ubicado en el Local No. 105 del Centro Comercial Las Canas, Cap Cana,
Municipio -'e Higuey, La Altagracia, Republica Dominicana, debidamente representada en el presente acto
por la senc. s« Noribel Medina, dominicana, mayor de edad, casada, empresaria, portadora de la Cédula de
Identidad y Electoral No. 001-0096329-7, con domicilio ubicado en la direccion previamente indicada (en
lo adelante "Cap Cana Real Estate”); le da la bienvenida a la empresa a empresa ACHO, E.I.R.L, sociedad
organizada y existente de conformidad con las leyes de la Republica Dominicana, con Registro Nacional
de Contribuyentes (RNC) No. 130-31728-3, con domicilio social y asiento principal ubicado en Jardines de
Punta Cana, Edificio 1, Suite A3, Calle Acacia, La Altagracia, Republica Dominicana, de nacionalidad
CANADIENSE, mayor de edad, y portador del documento de identificacion No. 001-1268379-2, con el
mismo domicilio, como Agente Intermediario o Broker (en lo que sigue el “Agente Intermediario o Broker”)
al Programa de Incentivos para Ejecutivos de Ventas, Intermediarios o Brokers, creado de forma particular
para estimular la fuente de nuevas ventas en el Destino Turistico, Hotelero y Residencial Cap Cana (en lo
adelante el "Destino Cap Cana”), desarrollado en la costa este de la Republica Dominicana. En tal sentido,
Cap Cana Real Estate y el Agente Intermediario o Broker (en lo adelante las “Partes”), han convenido
suscribir el presente Acuerdo de Intermediacion (en lo adelante el “Acuerdo”), bajos los siguientes términos
y condiciones:

1. El presente Acuerdo tiene como objeto delimitar los términos y condiciones bajo los cuales el
Agente Intermediario o Broker recibe el derecho a operar en el Destino Cap Cana, lo cual le
permitira en lo adelante comercializar nuevos productos inmobiliarios ubicados dentro del Destino
Cap Cana asi como diversos productos inmobiliarios de reventa dentro de dicho destino, que
formen parte del inventario de Cap Cana Real Estate.

2. Como contraprestacion al derecho a operar en el Destino Cap Cana, el Agente Intermediario o
Broker debera pagar a Cap Cana Real Estat el precio de
venta mas los impuestos aplicables por cada transaccion inmobiliaria realizada por

Intermediario o Broker dentro del Destino Cap Cana.

3. El Agente Intermediario o Broker tendra derecho a recibir las comisiones por la venta de productos \'\\ﬂ\
inmobiliarios en el Destino Cap Cana (en lo adelante la “Comision” o las “Comisiones™), conforme
al siguiente esquema, y siempre y cuando se hayan cumplido las condiciones descritas en el
numeral 5 del presente Acuerdo. A saber:

3.1 Mam productos inmobiliarios residenciales propiedad de MINIARI S.A.S.
y CA A.; en el entendido de que Cap Cana Real Estate no es responsable de los retrasos
en el pago de dichas Comisiones, las cuales seran pagadas directamente por MINIARI S.A.S. o
CAP CANA S.A., segun sea el caso.

3.2 mam productos que formen parte del inventario de
reventas disponibles de Cap Cana Real Estate.

4. El Agente Intermediario o Broker cobrara las Comisiones estipuladas en el acapite anterior, segun
sea acordado entre las partes intervinientes.

5. Sin perjuicio de lo estipulado en el articulo anterior, para el pago de las Comisiones, el Agente
Intermediario y/o Broker debera previamente haber cumplido con las siguientes condiciones:

REDACTADDO
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REDACTADDO

5.2. Que se haya obtenido la firma del contrato de promesa de venta o contrato de venta

definitivo por el comprador, segun aplique.

5.3. Para productos inmobiliarios reside
CANA S.A., que el avance inicial de al me

ncialc.z,propiedad de MINIARI S.A.S. y/o CAP
#el precio total del inmueble
este disponible y efectivo en la cuenta cor - .

Lg

5.4. Que el cliente esté debidamente depurado y se hayan recibido los documentos
necesarios de acuerdo a lo establecido en la Ley 155-17, contra el Lavado de Activos y
Financiamiento del Terrorismo.

1. El Agente Intermediario o Broker se compromete a:

6.1. Previo a cualquier gestion de ventas, debe verificar si el cliente se encuentra registrado en la base de
datos de Cap Cana Real Estate, conforme el procedimiento establecido en el articulo 8 de este Acuerdo.

6.2. Canalizar todas las ventas y reventas a traves de la agencia oficial de corretaje, es decir, Cap Cana
Real Estate; en el entendido de que esta prohibido captar propiedades para fines de transacciones
inmobiliarias, obligandose a informar y canalizar via Cap Cana Real Estate a cualquier propietario que
tenga interés en vender su propiedad en el Destino Cap Cana.

6.3. Pagar a Cap Cana Real Estatmor cada transaccion inmobiliaria
realizada dentro del Destino Cap Cana, independientemente de que dichas transacciones se refieran a

iInmuebles que estén o no dentro del MLS (Multiple Listing Service). A

6.4. Cumplir con las disposiciones establecidas en la Ley No0.155-07 contra el Lavado de ActivoN

Financiamiento del Terrorismo; absteniéndose a realizar transacciones contrarias a dicha u dan
comprometer el buen nombre y marca de Cap Cana Real Estate, del Destino Cap Cana, de Miniari S.A.S.,
de Cap Cana, S.A, asi como de sus empresas relacionadas. “\\?h

6.5. Completar el proceso de reserva indicado en el numeral 5.1.

6.6. Pagar las comisiones a sus referidores, que se deriven de otros acuerdos distintos al presente;
reconociendo el Agente Intermediario o Broker que Cap Cana Real Estate no esta obligada a pagar
comision alguna a dichos referidores.

6.7. Identificarse y colocar en su pagina web el logo de Cap Cana Real Estate, lo cual lo acredita como
broker autorizado del Destino Cap Cana.

6.8. Registrar a sus clientes mediante el procedimiento establecido para estos fines.

6.9. Asistir a reuniones de actualizacion y actividades de capacitacion solicitadas por Cap Cana Real
Estate.

6.10. Remitir a Cap Cana Real Estate reportes quincenales o conforme le sean requeridos por este ultimo,
sobre las visitas y toursrealizados por los clientes.

6.11.Hacer sus mejores esfuerzos para canalizar el cumplimiento de las obligaciones de pago por los
clientes. 6.12. A cumplir con las disposiciones establecidas en este Acuerdo.
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7. Cap Cana Real Estate ofrecera a los Agentes Intermediarios o Brokers los siguientes beneficios: |

7.1. Acceso al inventario de inmuebles o Multiple Listing Service (MLS) o Servicio de Listado Mdltiple
(SLM) del Destino Cap Cana (en lo adelante el “MLS").

7.2. Una identificacion de acceso como vendedor autorizado.
7.3. El derecho de uso del logo de Cap Cana Real Estate.
7.4. Soporte en gestion administrativa de ventas.

7.5. Participacion en eventos y open house realizadas dentro del destino Cap Cana, en la medida en que
Cap Cana Real Estate tenga acceso a dichos eventos.

7.6. Posibilidad de atender walk — ins, asignados a los brokers de mayor desez'_".c;:‘)eﬁo.
o
8. Registros de Clientes: Las Partes reconocen y aceptan las siguie»;> 3s condiciones respecto al
regisiro de clientes:

REDACTADO

9. Cap Cana Real Estate retirara las propiedades de inventario en favor del Agente Intermediario por un
periodo de [ lllluna vez sea completado el proceso de reservas indicado en el numeral 5.1. Para los
casos de propiedades en reventa la oferta debe haber sido aceptada por escrito por el propietario del
inmueble. El Broker no realizara ninguna reserva de venta y no aceptara ninguna suma de dinero de un

potencial cliente como deposito vinculante, a menos que tenga confirmacion por escrito de Cap Cana Real
Estate.

10. El Broker se obliga a cumplir los criterios de reclamaciones de comisiones entre brokers indicados en
el presente articulo. Cap Cana Real Estate se reserva el derecho de cancelar el presente contrato en caso
de que el Broker se niege a cumplir o incumpla con estas disposiciones. Asimismo, en caso de que los
brokers no lleguen a un acuerdo en cuanto a una reclamacion de comisiones, Cap Cana Real Estate,
valiendose de los tour reports y/o hojas de seleccion y/o otras documentaciones o informaciones, podra a
su sola discrecion determinar si corresponde o no compartir la comision, bajo los siguientes criterios:

10.1. En caso de que un broker cierre una transaccion de venta con un cliente registrado por otro
broker, el broker que haya cerrado se obliga a pagar e-je la comisién al broker que lo tenga
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registrado, siempre que este ultimo tenga un tour report firmado por dicho cliente en los ultimos treinta (30)
dias calendarios o haya provisto evidencias suficientes que, a criterio de Cap Cana Real Estate,
demuestren que dicho broker realizo visitas a la propiedad, dentro del mismo plazo antes indicado, con el
cliente en cuestion. Para fines de este parrafo se entendera como cierre de una transaccion de venta una
vez cumplidas las condiciones indicadas en el articulo 5 de este Acuerdo.

10.2. En caso de que un broker cierre con un cliente registrado por otro broker, habiendo cumplido
este ultimo con las disposiciones del articulo 5.1, el broker que haya cerrado se obliga a pagar ie
la comision al broker que lo tenga registrado.

10.3. Cap Cana Real Estate se reserva el derecho de suspender temporalmente o parcialmente por
falta de ética y de companerismo al broker que, a sabiendas de que ese cliente estaba registrado a nombre
de otro broker, continuo con el proceso de promocion y venta con ese cliente.

10.4. Toda reclamacion de comision por un broker debe ser realizada previo a la firma del contrato de
venta o promesa de venta con el cliente. Cap Cana Real Estate no pagara comisiones reclamadas fuera
de este periodo.

10.5. En caso de que un cliente le notifigue a Cap Cana Real Estate que no desea trabajar con un broker
en especifico, Cap Cana Real Estate se reserva el derecho de reasignar dicho cliente a otro broker.

11. El Agente Intermediario reconoce y acepta que mediante este contrato no posee derecho alguno de
exclusividad y/o representacion en calidad exclusiva de los productos que forman parte del MLS. Cap Cana
Real Estate se reserva el derecho a la venta de dichos productos a través de otros brokers o agentes, asi
como directamente a clientes interasados. Asimismo, el Agente Intermediario reconoce y acepta que el
MLS podra variar en la medida en que Cap Cana Real Estate permanezca autorizado para
productos del propietario del inmueble de que se trate.

12. Mercadeo de productos:

e El Agente Inmobiliario es responsable de los costos y gastos asociados al mercadeo y W\
promocion de su negocio, de los productos del MLS que decida promocionar, y aquellos N
incurridos en la busqueda de clientes.

e El Agente Inmaobiliario reconoce y acepta que no podra utilizar la marca Cap Cana, su nombre,
logo y fotografias (en lo adelante la “Propiedad Intelectual”), sin previa autorizacion. Asimismo,
el Agente Inmobiliario reconoce que toda publicacion, material o arte, a Ser utilizado en
cualquier medio, donde pretenda utilizar la Propiedad Intelectual, debe ser previamente
aprobado, en el entendido de que Cap Cana Real Estate canalizara las aprobaciones de lugar.

e Todos los materiales de promociéon y mercadeo diferentes a los suministrados por Cap Cana
Real Estate deberan ser aprobados mediante comunicacion escrita por Cap Cana Real Estate
antes de ser presentados a los clientes.

e El Agente Inmobiliario se compromete a no realizar promociones que afecten el valor de las
propiedades en el destino Cap Cana. En ese sentido, en caso de que el Agente Inmobiliario
requiera incluir los precios de las propiedades en alguna publicacion, material o arte, debera
hacerlo conforme a los precios indicados en el MLS.

13. Exclusiones: El Agente iInmobiliario reconoce y acepta lo siguiente:

e Es responsable del comportamiento de todo su personal.

e Debera sujetarse a la Declaracion Maestra de Regulaciones de Cap Cana, la cual se
integra al presente Acuerdo como Anexo | del mismo; y se obliga a informar a todos los
compradores, asi como a sus empleados y referidores, sobre la Declaracion Maestra de
Regulaciones y demas regulaciones y normas del Destino Cap Cana.
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e No esta permitido hacer negocios con los beneficios otorgados como parte del equipo de
venta.

o Esta prohibida la colocacion de letreros de venta.

e No se permite la instalacion de oficinas comerciales en el Destino Cap Cana, salvo
autorizacion expresa de Cap Cana Real Estate.

o Esta prohibida la distribucion de material ofertando propiedades fuera del Destino Cap
Cana.

e No podra rentar o administrar propiedades dentro del Destino Cap Cana, sin la
autorizacion de lugar, la cual sera canalizada por Cap Cana Real Estate.

e No podra captar propiedades para reventa.

Es responsable por cualquier acuerdo o compromiso que realice con el comprador que
no esté bajo las condiciones y acuerdos con Cap Cana Real Estate, y se compromete a
mantener indemne a Cap Cana Real Estate, a Cap Cana, S.A. y a Miniari, S.A.S. de
cualquier reclamacion o demanda que se realice producto de ello.

14. El Agente Intermediario o Broker declara que es un profesional independiente, por lo que el Agente
Intermediario o Broker, no tiene relacion laboral alguna ni con Cap Cana Real Estate ni con el
personal que este contratare por cualquier motivo ni con los propietarios de los inmuebles en el
MLS. Asimismo, el Agente Intermediario o Broker declara y reconoce que por la firma del presente
Acuerdo, no existe ninguna relacion de negocios ni relacion laboral alguna con Cap Cana Real
Estate, Cap Cana, S. A. y Miniari S.A.S., en razdn de que este acuerdo es firmado directamente
con un contratista independiente autorizado para operar en el Destino Cap Cana en relacion a la
venta y reventa dentro de dicho destino. En consecuencia, el Agente Intermediario o Broker se
compromete y declara irrevocable y reciprocamente renuncia, desde ahora y para siempre, a todos
los reclamos 0 acciones que pudiese tener, presentes y futuros, contra Cap Cana Real Estate y/o
Cap Cana, S.A. y/o Miniari, S.A.S., sus subsidiarias o compaiiias relacionadas; asi con~sus
directores, empleados y/o accionistas.

15. Durante el curso de la ejecucion de este contrato, y dentro de los tres (3 irios
mismo sea terminado, el Agente Intermediario o Broker se compromete ¢ nantener una estricta
confidencialidad al respecto de todo lo relacionado con las actividades para la que ha sido
contratado en virtud de este Acuerdo, con relacion a cualquier informacion suministrada por Cap W
Cana Real Estate o datos del trabajo desempenado por Cap Cana Real Estate a favor de Cap
Cana, S.A. y/o Miniari, S.A.S., de toda la informaciéon de la cual tenga conocimiento; bajo el
entendido de que una violacion a la presente disposicion comprometera la responsabilidad del
Agente Intermediario o Broker y conllevara a la terminacion inmediata de este acuerdo, sin
perjuicio de la responsabilidad civil y/o penal en que pudiere incurrir el Agente-Intermediario o
Broker, posteriormente a la terminacion del mismo.

16. La vigencia de este Acuerdo sera por doce (12) meses contados a partir de la fecha de firma del
mismo, y el mismo sera renovado automaticamente por periodos iguales. Cualquiera de las partes
puede dar por terminado el presente acuerdo durante su vigencia, por las razones siguientes:
incumplimiento de alguno de las condiciones establecidas en este contrato; quiebra o insolvencia;
o por decision unilateral de cualquiera de las partes, sin necesidad de alegar causa alguna y sin
incurrir en penalidad, con una comunicacion por escrito a la otra parte, con quince (15) dias de
anticipacion a la fecha de terminacion.

16.1 Cap Cana Real Estate no asume ninguna responsabilidad frente al Broker, en caso
de dar por terminado el Acuerdo, salvo lo relativo a Comisiones pendientes de pago
producto de ventas realizadas por el Broker antes de la fecha de terminacion del contrato.

16.2 Todos los clientes presentados por el Broker y registrados en la base de datos de
Cap Cana Real Estate, seran propiedad de esta ultima, y solo en el caso de que la
operacion la materialice durante los treinta (30) dias posteriores al vencimiento del
Acuerdo, es que el Broker tendra derecho de reclamar la Comision.
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17. Para todos los asuntos y situaciones no previstos en el presente Acuerdo, las Partes se remiten al
derecho comun de la Republica Dominicana y a sus tribunales ordinarios.

18. Este documento sustituye cualquier acuerdo o documento, verbal o por escrito, suscrito o
convenido por las Partes con anterioridad a la firma del presente Acuerdo.

19. Si usted esta de acuerdo con los términos presentados en el presente documento y desea
participar de nuestro programa de intermediacién, asi como también si usted acepta los términos
de este Acuerdo, por favor firme en sefal de aceptacion en la parte que abajo se indica.

_Hecho y firmado en dos (2) ejemplares, uno para cada una de las Partes, en las fechas y lugares abajo

EDUARDO IGNACIO FERNANDEZ WHIPPLE
ACHO, E.LR.L.

Agente Intermediario o Broker

Fecha: C)Z/C’Z’{ - C}Z

VW

NORIBEL MEDINA
CAP CANA REAL ESTATE

Feepsy DE* DiLs 2070%
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